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本コースの目的本コースの目的本コースの目的本コースの目的

様々な価値観を持つ相手と仕事を進め、相手に最大利益を提供し、その

結果として永続的な信頼を獲得するためには、相手の顕在、潜在ニーズ

を客観的合理性で導き出すと同時に、こちらの主張を整理して論点を集

約し、相手・こちらの双方とも最大満足を得るというビジネスモデルを

確立することが必要です。

本コースで取り上げる、クリティカルシンキングとは何事にも無批判に

信じ込んでしまうのではなく、問題点、訴求点を徹底的に探し出し多面

多重的に検証して、様々な可能性を検討し、どれが最も妥当な結論かを

論理的に導く思考姿勢です。

本コースは、実践的で論理性があるビジネス交渉スキルを、理解から

納得して自己化するためのプログラムです。
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